
1.  

2.  

Negociación y Retórica Aplicada (MAAB)
Guía docente 2023-24

PRESENTACIÓN

Breve descripción:

Titulación: Máster Universitario en Acceso a la Abogacía y la Procura
Módulo/Materia: La figura del abogado / Instrumentos y técnicas de acción
ECTS: 2
Curso, semestre: 1, 1.º
Carácter: Obligatoria
Profesorado: Álvaro Mendiola y Pablo Sánchez-Ostiz
Idioma: Español
Aula, Horario:

COMPETENCIAS

Competencias Generales: 

Comprender la profesión de abogado como director del asunto o conflicto
confiado por el cliente, como configurador de situaciones jurídicas y de
desarrollo de las mismas.
Poseer una visión integral del ordenamiento jurídico que abarque las áreas de
Derecho material con las procesales, así como la realidad social y cultural en la
que se producen los conflictos jurídicos.
Adquirir las capacidades para la toma de decisiones óptimas en la dirección de
un litigio o asunto profesional no contencioso.

Competencias Especiales:

Adquisición y selección de conocimientos que permitan desarrollar y/o aplicar
ideas originales o efectivas para el caso.
Aplicación de los conocimientos adquiridos y de la capacidad de resolución de
problemas a la expresión oral o escrita, en entornos litigiosos y/o relacionados
con su práctica profesional.
Adaptación y optimización de los conocimientos e información disponibles –a
menudo incompletos y limitados- para enfrentarse a la complejidad de la
argumentación contradictoria. Elaboración de estrategias de defensa
/negociación.
Adquisición de las herramientas básicas para comunicar sus argumentos e
ideas, así como sus fundamentos, a públicos especializados y no especializados
de forma ordenada, clara y convincente.
Adquisición de capacidad de aprendizaje, autocrítica y mejora de sus futuras
actuaciones profesionales, tanto orales como escritas.
Adquisición y puesta en práctica de las habilidades retóricas en un entorno de
negociación.

PROGRAMA

I. Retórica escrita

Habilidades y destrezas básicas
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Modos de argumentación
Ideación y organización del texto

II. Oratoria

Técnicas de expresión verbal
Técnicas de oratoria
Técnicas de argumentación procesal

III. Negociación

Técnicas
Estrategias

ACTIVIDADES FORMATIVAS

Conforme a lo indicado en la Memoria del Máster en Acceso a la abogacía, las actividades 
formativas de esta asignatura son:

AF1 Clases presenciales expositivas

AF2 Clases prácticas presenciales

AF3 Estudio personal y en equipo

AF4 Tutorías (tutor; tutor abogado)

AF5 Evaluación

Se llevan a cabo mediante el planteamiento, elaboración y exposición de ejercicios, tanto 
escritos como orales.

EVALUACIÓN

CONVOCATORIA ORDINARIA

Cada parte del programa (I. Retórica escrita, II. Oratoria y III. Negociación) se evaluará según 
este reparto en la calificación final:

I. Retórica  : 40 %escrita

II.  : 40 %Oratoria

III.  : 20 %Negociación

A su vez, la asignatura se evaluará teniendo en cuenta la participación y ejercicios realizados 
en clase, según este porcentaje:

SE1. Valoración de la participación en clases presenciales: 15 %

SE2. Valoración de ejercicios escritos: 40 %

SE3. Valoración de exposiciones orales: 45 %



La calificación final de cada alumno se irá formando con las puntuaciones que 
sucesivamente se atribuyan a las intervenciones en clase, ejercicios orales expuestos en 
clase o escritos presentados.

CONVOCATORIA EXTRAORDINARIA

En caso de no superar la asignatura en la puntuación final, se realizará, dentro del mes 
siguiente a la publicación de las calificaciones, una segunda prueba escrita y oral. 

HORARIOS DE ATENCIÓN

Prof. Álvaro Mendiola (amendiola@external.unav.es)

Prof. Sánchez-Ostiz (pablosostiz@unav.es)
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