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PRESENTACION

Breve descripcién:

e Titulacién: Master Universitario en Acceso a la Abogacia y la Procura

e Mdédulo/Materia: La figura del abogado / Instrumentos y técnicas de accion

® ECTS: 2

® Curso, semestre: 1, 1.°

e Caracter: Obligatoria

e Profesorado: Alvaro Mendiola y Pablo Sdnchez-Ostiz

¢ |[dioma: Espafiol

e Aula, Horario: Grupo B, lunes, 11:45 - 13:00, martes, 15:30 - 16:45 | Grupo A,
lunes, 13:15 - 14:30, martes, 17:00 - 18:15 (Aulas 6y 7)

RESULTADOS DE APRENDIZAJE (Competencias)

Competencias Generales:

e Comprender la profesion de abogado como director del asunto o conflicto
confiado por el cliente, como configurador de situaciones juridicas y de
desarrollo de las mismas.

® Poseer una visién integral del ordenamiento juridico que abarque las areas de
Derecho material con las procesales, asi como la realidad social y cultural en la
que se producen los conflictos juridicos.

e Adquirir las capacidades para la toma de decisiones 6ptimas en la direccion de
un litigio o asunto profesional no contencioso.

Competencias Especiales:

® Adquisicién y seleccion de conocimientos que permitan desarrollar y/o aplicar
ideas originales o efectivas para el caso.

® Aplicacion de los conocimientos adquiridos y de la capacidad de resolucion de
problemas a la expresion oral o escrita, en entornos litigiosos y/o relacionados
con su practica profesional.

e Adaptacion y optimizacién de los conocimientos e informacion disponibles -a
menudo incompletos y limitados- para enfrentarse a la complejidad de la
argumentacion contradictoria. Elaboracién de estrategias de defensa
/negociacion.

e Adquisiciéon de las herramientas basicas para comunicar sus argumentos e
ideas, asi como sus fundamentos, a publicos especializados y no especializados
de forma ordenada, clara y convincente.

e Adquisicién de capacidad de aprendizaje, autocritica y mejora de sus futuras
actuaciones profesionales, tanto orales como escritas.

e Adquisicidn y puesta en practica de las habilidades retéricas en un entorno de
negociacién.

PROGRAMA

I. Retérica escrita
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1. Habilidades y destrezas basicas
2. Modos de argumentacion
3. Ideacién y organizacion del texto

Il. Oratoria

1. Técnicas de expresion verbal
2. Técnicas de oratoria
3. Técnicas de argumentacion procesal

lll. Negociacién

1. Técnicas
2. Estrategias

ACTIVIDADES FORMATIVAS

Conforme a lo indicado en la Memoria del Master en Acceso a la abogacia, las actividades
formativas de esta asignatura son:

AF1 Clases presenciales expositivas
AF2 Clases practicas presenciales
AF3 Estudio personal y en equipo
AF4 Tutorias (tutor; tutor abogado)
AF5 Evaluacion

Se llevan a cabo mediante el planteamiento, elaboracion y exposicion de ejercicios, tanto
escritos como orales.

EVALUACION

CONVOCATORIA ORDINARIA

Cada parte del programa (l. Retérica escrita, Il. Oratoria y lll. Negociacion) se evaluara seguin
este reparto en la calificacion final:

I. Retdrica escrita: 40 %
[I. Oratoria: 40 %
l1l. Negociacién: 20 %

A su vez, la asignatura se evaluara teniendo en cuenta la participacion y ejercicios realizados
en clase, segln este porcentaje:

SE1. Valoracion de la participacién en clases presenciales: 15 %
SE2. Valoracidn de ejercicios escritos: 40 %

SE3. Valoracion de exposiciones orales: 45 %
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La calificacion final de cada alumno se ira formando con las puntuaciones que
sucesivamente se atribuyan a las intervenciones en clase, ejercicios orales expuestos en
clase o escritos presentados.

CONVOCATORIA EXTRAORDINARIA

En caso de no superar la asignatura en la puntuacion final, se realizara, dentro del mes
siguiente a la publicacion de las calificaciones, una segunda prueba escrita y oral.

HORARIOS DE ATENCION

Prof. Alvaro Mendiola (amendiola@external.unav.es)

Prof. Sanchez-Ostiz (pablosostiz@unav.es)

BIBLIOGRAFIA

e Jurg Studer, Guia Prdctica de Oratoria, 3.2 ed., DRAC, 2006 Localizalo en la
Biblioteca

o Julio Garcia Ramirez, Estrategia de Oratoria Prdctica para Abogados, 6.2 ed.
Colex, 2009 Localizalo en la Biblioteca

e Mark Cooney, Style is Substance: Collected Cases Showing Why it Matters
(September 3, 2012). 14 Scribes Journal of Legal Writing 1 (2011-2012). Available
at SSRN: http://ssrn.com/abstract=2160459

e Douglas E. Abrams, Legal Writing: Sense and Nonsense, Missouri Bar web page,
Fall 2009. http://www.mobar.org/uploadedFiles/Home/Publications/Precedent
/2009/Fall/Legal%20Writing%20Sense%20and%20Nonsense.pdf

e Ricardo Jiménez Yafiez, Escribir bien es de justicia, 2. ed., Thomson Reuters,
2016 Localizalo en la Biblioteca

e Manuel Casado Velarde, E/ castellano actual. Usos y normas, 11.2 ed., Eunsa,
2017. Localizalo en la biblioteca (Versién electrénica)

® Anthony Weston, Las claves de la argumentacion, 5.2 ed., Ariel, 2021. Localizalo
en la biblioteca

® Santiago Mufioz Machado (coord.), Libro de Estilo de la Justicia.

o Ministerio de Justicia, Informe de la Comisidn de modernizacién del lenguaje
Juridico, 2011. https://lenguajeadministrativo.com/wp-content/uploads/2013/05
/cmlj-recomendaciones.pdf

® Robert Fisher & William Ury, Getting to Yes, 3.7 ed., Penguin Group, 2011.
Localizalo en la Biblioteca

e Tim Boyce, Successful contract negotiation, Hawksmere, 1993. Localizalo en la
biblioteca (Formato electrénico)
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